ASPECTE DE CARE SA
TIl CONT CAND ALEGI
DOMENIUL IMOBILIAR

Domeniul imobiliar, de la atractie,
la investitie si profit.

Domeniul imobiliar, Tn pofida oricaror crize, continua sa se creasca. Dezvoltatorii si proprietarii
scot la vanzare sau inchiriere imobile atractive chiar si pentru pretentiosi, in timp ce cumparatorii
sau potentialii chiriasi au o imagine bine definita asupra a ceea ce cauta, dar si mai putin timp
pentru a o face singuri. Se naste astfel o nevoie:; cea de a accesa serviciile unei agentii imobiliare.
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lata de ce sa tii cont daca vrei sa iti deschizi un astfel de business:

RE/MAX

EINERLE

Studiaza piata imobiliara locala
si nationala

Indiferent de orasul in care intentionezi sa iti
deschizi o agentie imobiliara, va fi absolut
necesar sa faci ca un prim pas o documentare
In detaliu asupra evolutiei acestui domeniu
atat la nivel local, cat si la nivel national. Vei
putea vedea tendinte si, ulterior, vei putea
chiar anticipa anumite momente cheie pentru
succesul afacerii tale.

Afla planurile dezvoltatorilor
imobiliari din zona

Discuta cu cei care deja activeaza pe aceasta
piata, vezi care sunt jucatorii cheie si ce
planuri au. Dincolo de a-ti construi deja o
retea de oameni cu care vei putea colaborare
atunci cand vei avea propria agentie, vei putea
face si predictii pentru urmatorii ani care vor
Insemna si primii ani in care 1ti vei pune pe
dicioare afacerea.

Intelege nevoile clientilor
din zona ta

In faza de documentare, acorda o atentie
sporita si tipului de potential client pe care il
vei putea avea. Are deja comportamentul de a
apela la serviciile unei agentii imobiliare sau va
fi nevoie sa iti educi publicul, un lucru deloc
imposibil, dar care va necesita, pentru inceput,
resurse.

Analizeaza piata locurilor de
munca si concurenta

Intelege contextul in care vei fi In situatia de
a-ti forma o echipa. Care este concurenta ta,
cati specialisti In imobiliare exista in zona si
cum se misca pe piata. Astfel vei putea estima
de cat timp vei avea nevoie pentru a atrage
talentele care vor contribui la succesul afacerii
tale.

Porneste cu un avantaj
competitiv

Desi poate esti novice In ceea ce priveste
domeniul imobiliar, asta nuinseamna ca nu
exista optiuni pentru a putea porni din start cu
un avantaj competitiv. In loc sa incepi de la
Zero, cu costurile si resursele aferente, poti
alege sa investesti intr-o franciza imobiliara,
cum este RE/MAX, care iti ofera deja un plan
de business testat, plus multe alte avantaje
care inseamna timp si bani economisiti.

In Romania, RE/MAX este cea mai mare retea de
birouri imobiliare francizate, cu cel mai mare numar
de agenti imobiliari, avand, In prezent, peste 50 de

francize si peste 600 de membri, recunoscut ca fiind
cel mai puternic brand national Tn imobiliare.
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